
ESPECIALISTA EM 

MARKETING B2B



Nossa metodologia é imergir na empresa cliente, 

conhecer profundamente suas necessidades e demandas a fim 

de proporcionar condições de realização de uma ideia de 

forma realista, viável economicamente e, principalmente, com 

a segurança de que seus objetivos e metas sejam alcançados.

Esse trabalho orientativo prestado pela ELLO, somente é 

concretizado após total interação e convergência de 

interesses, pois somente são apresentados conhecimentos e 

habilidades úteis as empresas que estão abertas a colaboração 

para gerar as mudanças necessárias.



NOSSAS CRENÇAS

Eliane Bastos

Especialista em 

marketing  B2B,

comunicação 

empresarial e 

inteligência de 

mercado



INDICADORES DE SUCESSO

54 1000 11 210 200

Empresas 

atendidas

Trabalhos 

Realizados

80
Projetos de 

Marketing 

Implementados

Anos no Mercado Conteúdo de 

orientação 

produzidos por 

meio de artigos, 

vídeo e podcast 

nas áreas de 

marketing e 

comunicação 

Feiras 

produzidas, 

participadas ou 

assessoradas



CONSULTORIA DE MARKETING

ASSESSORIA DE COMUNICAÇÃO

EDUCAÇÃO EXECUTIVA

NOSSAS OFERTAS 
ESPECIALIZADAS



CONSULTORIA DE MARKETING

METODOLOGIA

• Primeiro, é realizado um diagnóstico 

da empresa ou instituição trançando 

um perfil dos produtos, serviços, 

expectativas, 

necessidades, clientes, pontos 

fortes e fracos.

• Depois, traçamos a rota mais 

adequada para se alcançar os 

objetivos propostos.

FERRAMENTAS APLICADAS

• Sistema de Informação de 

Marketing

• Pesquisa de Satisfação de 

Clientes

• Pesquisa de Mercado para 

prospecção de novos nichos.

• Fomento ao Relacionamento 

com clientes – SAC

• Lançamento de 

Produtos/Serviços

• Reformulação da Marca e 

seu posicionamento no 

mercado



CLIENTES ATENDIDOS

DESAFIO : IMPLANTAÇÃO do MARKETING nas organizações, com ações de pesquisa de mercado para 

diagnosticar novos mercados ou ampliar o escopo de atuação da empresa,

Elaboração e condução do PLANO DE COMUNICAÇÃO tanto para captar como reter clientes.



Cases de ENDOMARKETING

RESULTADO: foram criados diferentes canais de comunicação para dar particularidade para cada grupo 

da empresa, além da formação com grande êxito das comissões internas sobre os principais temas que 

afligiam os colaborados e com a ajuda de todos o entrosamento da equipe melhorou em muito.

DESAFIO: Criação de uma sistemática e contínua COMUNICAÇÃO INTERNA, contando com a participação dos 

colaboradores dos clientes em ações de melhoria do trabalho interno e atividades sociais com a comunidade.



Cases de TERCEIRO SETOR

ABENDI: Eliane Bastos atuou como Gerente de Relações 

Institucionais, Promotora de Feiras e Eventos, Editora de 

Publicações Técnicas e Gestora de Associados.

FAPESP: Criação dos conceitos e processos para captação de 

recursos com muito êxito para os eventos e jornal da entidade.

DESAFIO: Criação de produtos e serviços para geração de renda, formulação de estratégias de comunicação para 

lidar com os diferentes públicos, captação de patrocínios e desenvolvimento de rede de parceiros para ampliar o 

relacionamento com associados.

ABES e SBPR : Criação dos conceitos e processos 

para captação de patrocínio aos eventos.



EDUCAÇÃO EXECUTIVA

TREINAMENTOS

• MARKETING INDUSTRIAL

• MARKETING PARA FEIRAS

• COMUNICAÇÃO EMPRESARIAL

• COMUNICAÇÃO PESSOAL ASSERTIVA

CONTEÚDO TÉCNICO

• E-BOOK GUIA DO EXPOSITOR

• LIVRO COMUNICAÇÃO EMPRESARIAL

• VÍDEO AULA – MARKETING PARA FEIRAS

• VÍDEO AULA – MARKETING PARA VENDEDORES

• BLOG - MARKETERAPIA (artigos e vídeos) 

250 PESSOAS TREINADAS 30.000 views/ano



AGÊNCIA DE COMUNICAÇÃO 

E MARKETING



AGÊNCIA DE COMUNICAÇÃO

MARKETING DE CONTEÚDO

Construção de Conteúdo para fortalecer a marca por 

meio de diferentes estratégias:

• ASSESSORIA de IMPRENSA

• BRADING 

• EVENTOS

• MARKETING CONTEÚDO

• MARKETING DIGITAL

Cuidamos de todas as 

atividades do marketing da 

empresa.



PORTFÓLIO

ASSESSORIA DE IMPRENSA

Lançamento de Produtos, Cobertura de Evento, 

Relacionamento com mídia local



PORTFÓLIO

BRADING

Criação de logotipos, manual de comunicação visual, papelaria



PORTFÓLIO

BRADING

Criação de material promocial e publicitário impresso e vídeo



PORTFÓLIO

EVENTOS

Promoção de Eventos Técnicos, Confraternizações e 

Participação em Feiras, Assessoria de Comunicação



PORTFÓLIO

GERAÇÃO CONTEÚDO

Jornalismo Empresarial



PORTFÓLIO

MARKETING DIGITAL

Site, Email-Marketing, Newsletter, Redes Sociais

http://rodriguesnetto.com.br/index.html


CLIENTES ATENDIDOS

IDENTIDADE VISUAL

MARKETING CONTEÚDO E DIGITAL

ASSESSORIA DE IMPRENSA



Plataforma de fomento às indústrias na participação de forma eficaz em 

feiras de negócios.



CONTEÚDO

• CALENDÁRIO DAS FEIRAS INDUSTRIAIS

• MÍDIA de EVENTOS e da INDÚSTRIA

• CONTEÚDOS de MARKETING para FEIRAS

www.feirasindustriais.com.br

10 mil acessos   +    30 mil pessoas impactadas   

18 mil assinantes

INDICADORES Conteúdo

• 700 feiras cadastradas

• 110 artigos de eventos e marketing

• 550 notícias e reportagens 

publicadas/ano



CLIENTES ATENDIDOS

ANUNCIANTES                                         FEIRAS APOIADAS 

PATROCINADORES



A EQUIPE

Lourival Nhoncanse
CEO

Eliane Bastos
CEO 

Consultora de Marketing

CONSULTORES PARCEIROS

PARCEIROS COMUNICAÇÃO

Comunicação: Edmundo Conde

Jornalismo : Yara Silva

Eventos: Elizabeth Silva

Desenvolvimento Pessoal : Cyrille Schneider

Sustentabilidade: Karen Gimenez

Marketing Digital: 
Trammit Publicidade e Agência Blipper

Assessoria de Imprensa:
Bartira Betini

Branding: 
Soma Criativa



CONTATO


